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Приложение № 2 

к Партнерской программе БЕРЕСТА  

Порядок авторизации сделки 

Общие положения 

Авторизация сделки – это процедура проверки Правообладателем организационных и 

технических возможностей Партнера для реализации Сделки. 

Авторизация сделки необходима для оказания со стороны Правообладателя помощи в 

реализации сделки и направлена на привлечение к Сделке наиболее подготовленных 

Партнеров. 

Сделки могут быть зарегистрированы только Партнерами, авторизованными в соответствии с 

Партнерской программой. 

Авторизация сделки является необходимым условием для получения Проектных скидок 

Партнером. 

Сделка может быть авторизована при выполнении следующих условий: 

• от Партнера получена заполненная Заявка на авторизацию сделки (Приложение 

2.1); 

• на момент получения Заявки сделка не зарегистрирована за другим Партнером и у 

Правообладателя отсутствуют аналогичные запросы от других Партнеров; 

• для участия в конкурентной закупке (конкурсе, аукционе, тендере и т.п.) 

Авторизация сделки может быть обеспечена всем Партнерам, участвующим в 

закупке, при наличии подтверждения такого участия. 

Процесс авторизации сделки 

1. Партнер заполняет и направляет на электронную почту Правообладателя или 

Дистрибьютора Заявку на авторизацию сделки (Приложение № 2.1). 

2. Партнер-менеджер Правообладателя проводит верификацию заявки, в процессе 

которой: 

• Партнер и Правообладатель согласуют сроки и состав предпродажных 

мероприятий, по итогам которых происходит формирование у Конечного 

пользователя заинтересованности в Продуктах Компании, определение 

необходимой конфигурации Продуктов и сроков реализации Проекта. 

• Правообладатель оценивает наличие у Партнера необходимых технических и 

организационных возможностей, а Партнер предпринимает все зависящие от 

него меры для их обеспечения (например, согласует привлечение к Проекту 

технических специалистов и ресурсов Правообладателя, Дистрибьютора или 

другого Партнера). Наличие технических возможностей для реализации 

проекта должно быть подтверждено документально. 

3. Процедура верификации заявки проводится в течение 30 (тридцати) дней и может быть 

продлена при наличии объективных причин. Состав сроки, а также ход реализации 

мероприятий фиксируются в переписке. 

4. Партнер-менеджер Правообладателя информирует Партнера по электронной почте о 

результатах авторизации Сделки.  
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5. Дистрибьюторы обязаны представлять точную информацию как по реселлеру, так и по 

Конечному пользователю. 

6. В случае отсутствия активности Партнера в рамках процедуры верификации, 

недостижения заданных результатов к установленному сроку, при отсутствии 

объективных причин для продления установленного срока, и (или) отсутствия у 

Партнера необходимых технических и организационных возможностей, 

Правообладатель вправе прекратить процедуру верификации сделки и отказать в 

дальнейшем предоставлении технической, коммерческой и иной информации по 

запросу данного Партнера. 

7. При отказе в авторизации Сделки и(или) прекращении процедуры верификации 

первому обратившемуся с заявкой Партнеру, Правообладатель вправе авторизовать 

Проект следующему по очереди Партнеру, соответствующему всем требованиям и 

направившему заявку в Компанию или в партнерский канал (Дистрибутору). 

8. Срок регистрации сделки составляет 180 (ста восьмидесяти) календарных дней и может 

быть пролонгирован по решению Правообладателя. 

 

Правообладатель может аннулировать в авторизацию сделки в следующих случаях: 

1. Отсутствие активности Партнера в рамках процедуры верификации Заявки, 

недостижения заданных результатов к установленному сроку и(или) отсутствия у 

Партнера необходимых технических и организационных возможностей. 

2. Нарушение Партнером правил и положений Партнерской программы. 

3. Предоставление Партнером недостоверной или неполной информации, которая может 

причинить урон Правообладателю или Конечному пользователю. 

4. Партнер представляет одновременно решение другого производителя; 

Споры 

Партнер имеет право обратиться письменно или по адресу электронной почты parner@beresta-

rk.ru в Компанию с дополнительным обоснованием по регистрации сделки в случае получения 

отказа в такой регистрации. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


